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小鹏背水一战新车

图虫创意 图

小鹏汽车一季度
营收、交付双双下滑，
汽车毛利率更是由正
转负， 市场担忧的同
时， 公司董事长何小
鹏却提出， 新车小鹏
G6 将带动公司的总
交付量在 Q3 取得高
速增长， 并在期待在
Q4 实现月交付量过
2万辆的目标。

长城举报比亚迪

◎ 记者 吴迪

长城汽车、 比亚迪两家车企的矛盾

终于摆在了台面上。

5 月 25 日， 长城汽车发布声明，公

开举报比亚迪相关车型涉嫌整车蒸发污

染物排放不达标。

声明显示，长城汽车于今年 4 月 11
日向生态环境部、 国家市场监督管理总

局、工业和信息化部递交举报材料，就比

亚 迪 秦 PLUS DM -i （ 产 品 型 号

BYD7152WT6HEVC2）、 宋 PLUS DM-i
（产品型号 BYD6470ST6HEV2） 采用常

压油箱， 涉嫌整车蒸发污染物排放不达

标的问题进行举报。

根据《环境行政处罚办法》规定，环

境保护主管部门对涉嫌违反环境保护法

律、法规和规章的违法行为，应当进行初

步审查， 经审查满足四项条件的将予以

立案，包括有涉嫌违反环境保护法律、法

规和规章的行为； 依法应当或者可以给

予行政处罚；属于本机关管辖；违法行为

发生之日起到被发现之日止未超过 2
年，法律另有规定的除外。违法行为处于

连续或继续状态的， 从行为终了之日起

计算。

长城汽车方面表示， 正在密切关注

该案的立案及处理进展。 《国际金融报》

记者向长城汽车方面求证， 其承认已向

相关部门举报比亚迪部分车型， 一切以

声明为准。

截至 5 月 25 日午盘，长城汽车与比

亚迪的股价双双下跌， 其中长城汽车 A
股报收 25.91 元/股，下跌 1.97%；比亚迪

A 股报收 259.8 元/股，下跌 0.81%。

数小时后， 比亚迪就举报一事发声

明反驳， 称公司坚决反对任何形式的不

正当竞争行为，并保留法务诉讼的权力。

据比亚迪描述， 长城所说的情况是

基于测试车辆由长城购买、 保管并安排

送检，中汽中心（天津）按长城的要求进

行了相关项目的检测。 测试车辆严格来

说，不符合国标要求的送检状态，即应由

第三方抽样、 保管及送检， 并要求完成

3000 公里磨合后测试，而长城送检的车

辆在检测时， 里程仅为 450-670 公里。

鉴于以上，我们认为其检测报告无效，长

城不能以此作为依据！

比亚迪强调， 公司产品及相关检测

符合国家标准， 在国家权威机构通过认

证，比亚迪欢迎有关部门随时过来调查、

取证和检测。

记者发现， 被举报的两款车型均是

比亚迪目前的热销款。数据显示，比亚迪

秦 PLUS DM-i 车型 4 月销量为 3.18 万

辆，占据秦家族当月总销量的四分之三；

比亚迪宋家族当月销量 3.3 万辆， 其中

宋 PLUS DM-i 的销量为 2.1 万辆。

据悉，这并不是长城汽车第一次“对

战”比亚迪，此前其在 3 月的干货大会上

宣布将花费 1000 万元开展“净网计划”，

打击网络水军。 长城汽车副总裁傅小康

表示，本应该是报团取暖的阶段，却有人

打着冠冕堂皇的旗号， 侵蚀着来之不易

的沃土。特别是在各类社交媒体平台上，

长期存在着一些不良之风。 因此， 他呼

吁， 汽车行业经营主体、 汽车行业从业

者，以及更多同行团结起来，抵御网络不

正之风。

彼时， 部分业内人士认为这其实是

对于比亚迪的一次悬赏， 但没有放在明

面上。

◎ 见习记者 水芙蓉

“我很有信心，在接下来的几个季

度我们能打赢每一场仗。 ”5 月 24 日晚

间，小鹏汽车披露一季度财报并召开线

上电话会议，面对低迷的业绩，董事长

何小鹏开场便先提振了一把士气。

财报显示，小鹏汽车一季度总营收

40.3 亿元，同比下滑 45.9%，其中汽车

销 售 收 入 为 35.1 亿 元 ， 同 比 下 滑

49.8%，环比下滑 24.6%；归母净亏损为

23.4 亿元 ， 较去年同期亏损增加了

37.4%，较 2022 年四季度也未有明显好

转。

公司一季度毛利同比下降 92.6%至

0.07 亿元，对应毛利率为 1.7%，同比下

滑 10.5 个百分点。 值得注意的是，其中

汽车业务毛利率由正转负，降为-2.5%。

这意味着， 一季度的小鹏汽车卖一辆、

亏一辆，“赔本赚吆喝”。 截至 3 月 31
日， 小鹏汽车的现金及现金等价物为

88.26 亿元，环比减少约 40%。

业绩不理想也影响到了资本市场

的信心，5 月 25 日港股开盘，小鹏汽车

股价下跌，当日下跌幅度超 9%。

毛利率两年来首负

“第二季度我们有一定量的增长，

产品组合也会有所变化，这些因素对毛

利率有积极影响。”对于下行的毛利率，

小鹏汽车副董事长兼总裁顾宏地如此

说道。

5 月上旬，同为新势力第一梯队的

理想汽车发布业绩报告，其汽车业务毛

利率达到了 19.8%，而小鹏为-2.5%，这

意味着， 以目前小鹏主销车型 P7 的基

础版本为例， 起售价为 20.99 万元，每

卖出一台 P7，就要亏损 5000 多元。

市场认为这是个不好的信号，即便

在前两年新势力车企普遍亏损的情况

下，单看汽车业务出现负毛利率的情况

也是少数。 这也是小鹏汽车自 2020 年

第三季度以来， 第一次出现这种颓势，

去年同期该值还在 10.4%左右。

面对汽车毛利的下滑，公司方面称

这主要由销售促销增加和新能源汽车

补贴政策到期所致。 1 月 17 日，小鹏汽

车官方下调了大部分车型的价格，其中

P7 高配版本最高优惠 3.6 万元，售价的

下调也进一步压缩了公司本就不高的

利润空间。

而优惠活动没能带动市场的好转，

从车辆交付情况来看，一季度其共交付

新车 18230 辆， 较去年同期近乎腰斩，

下降 47.5%。 从销量趋势来看，小鹏汽

车已经连续 5 个季度呈下降状态。

结合乘联会数据 ，P7 系列依然是

公司的主销车型 ， 一季度总销量为

6346 辆，占比 34.8%；其次是 5520 辆销

量的 P5； 而去年 9 月上市的高端车型

G9 销量占比约 22.9%，为 4181 辆。

二季度目标降三成

会上，何小鹏也给出了二季度交付

和营收指引： 预计交付新车在 2.1 万-

2.2 万辆之间，总收入预期 45 亿-47 亿

元。 值得注意的是，这两个目标较去年

同期均有三成以上的减少，这意味着公

司二季度业绩也难以有明显好转。

事实上，小鹏汽车从去年下半年开

始就进入了销量低迷期， 第三季度 G9
上市期间，原本被看作是小鹏汽车品牌

向上突破的重要节点，却因产品配置混

乱、定价复杂，将公司内部问题集中爆

发在大众面前。

而今年以来其一直处于大刀阔斧

的改革阶段。 1 月底，长城汽车原执行

董事、 副董事长王凤英加入小鹏汽车，

负责产品规划、产品组合管理和销售业

务。何小鹏称，王凤英加入 4 个月以来，

在组织架构、业务服务、营销服务效率、

销售策略方面有一定调整，渠道端第三

季度也将会有所变化，以支撑小鹏未来

几年在 15 万-35 万元主销价格段的产

品布局和销量目标。

汽车交付量下行，小鹏汽车一季度

的 销 售 成 本 也 较 去 年 同 期 减 少 了

39.4%，为 39.7 亿元，环比减少 15.5%。

但其研发投入并未收缩，同比、环比均

有所提升，达到 12.95 亿元。

市场普遍认为，小鹏汽车此前能在

早期市场竞争中站稳脚跟，智能驾驶是

其“护城河”。在公司“降本增效”的背景

下依然押注智能驾驶，小鹏方面将今年

看作是智能化技术和用户大规模普及

的起点，并透露了智能驾驶进展，“推出

XNGP （全场景智能辅助驾驶系统）之

后，4 月份在广州、深圳、上海的铺开比

例为 50%左右”。在技术路径选择上，小

鹏汽车宣布三季度末开始将陆续铺开

不依赖高精地图的 XNGP，预计年底将

在国内数千座城市提供服务。

寄望四季度销量爬坡

面对低迷的业绩，何小鹏认为第三

季度将会是拐点，到第四季度，月交付

要重回 2 万辆， 而想要完成这一目标，

光靠现有车型是很难达成的。

从一季度的销量情况来看，小鹏汽

车主销车型 P7 一季度总销量为 6346
辆 ，较去年同期 （19427 辆 ）大幅下滑

67.3%，仅去年 3 月 P7 车型的单月销量

就达到了 9183 辆，超今年一季度总和。

曾经的明星产品逐渐黯淡，原被寄

予厚望的小鹏 G9 也未能挑起大梁。 乘

联会最新数据显示，小鹏 G9 的 4 月销

量仅 925 辆， 而相似价位的 SUV 车型

理想 L8、L9 都分别达到了 6000 辆以

上。

面对月交付 2 万的销量目标，小鹏

急需一款更走量的车型，公司将希望寄

托在了新车型 G6 身上。

“G6 将带动小鹏的总交付量在 Q3
同比、环比都取得远高于行业的高速增

长”，“对今年 4 季度的期望是， 月交付

量目标能重回 2 万辆，其中 G6 的销量

能达到 P7 销量的两倍，G9 的销量较现

在也能有个较大的提升”。电话会议上，

何小鹏多次提及对新车 G6 的期望。

目前，小鹏 G6 已于 4 月上海车展

期间首发亮相， 具体价格还未透露，何

小鹏在业绩会上作出了规划，“在竞争

如此激烈的环境下，采取规模优先的平

价法。 ”他解释，碳酸锂价格回落给造车

留有相对可控的成本空间，“最终希望

实现有竞争力的定价，且能够在相当长

时间内稳定这个价格，价格逻辑就是规

模优先”。

何小鹏在会上多次强调了“规模优

先”， 并重申了今年的销量目标是以去

年的 12.08 万辆为基础增长 30%，即约

15.7 万辆。 结合二季度的交付指引来

看，想要达成这一目标并非易事，公司

表示三四季度才是销量重点爬坡阶段。

今年前 4 个月，小鹏汽车累计交付 2.53
万辆，较目标还有 13 万左右的差距。

对于新车的后续规划， 何小鹏透

露，G6 将于 6 月正式上市，7 月大规模

交付并快速爬坡，此外，还将在四季度

推出一款 7 座纯电 MPV，到 2025 年完

成大概 10 款车型的产品矩阵， 主力价

格聚焦在 20 万-30 万元区间内。

吴迪 摄

滨江杭州抢地三块
◎ 记者 左宇

平均一个月刷新一次热度与存在

感的杭州土拍又来了。

5 月 23 日， 浙江杭州第四批集中

供地开拍，供应的 9 宗地块总出让面积

46.36 万平方米， 地上总建面 76.57 万

平方米，总起拍价 126.17 亿元。

经过不到一小时的竞拍，9 宗地块

的出让结果陆续出炉：1 宗底价成交、2
宗溢价成交、6 宗触顶待摇号。 累计收

金超 138 亿元，触顶率 66.67%。

这已是今年以来杭州进行的第五

场集中供地，热度持续居高不下。

滨江连落三子

具体来看，9 宗宅地分布在西湖区

（1 宗）、萧山区（2 宗 ）、临平区 （2 宗 ）、

上城区（1 宗）、滨江区（1 宗）、余杭区（1
宗）以及富阳区（1 宗）。

唯一一宗底价成交的为临平老城

区 LP0605-04 地块， 出让面积 5.82 万

平方米，是一宗住宅、商业商务用地，起

拍价 9.83 亿元。 最终理想四维地产集

团底价摘地， 成交楼面价 1.53 万元/平

方米。

溢价成交的是富阳区富春 49-1

号地块与上城区江干科技园地块 ，前

者经过 1 轮报价， 由金汇世纪以 6.91
亿元竞得，溢价率 2.98%；后者则经过

17 轮报价后， 被滨江以 24.82 亿元拿

下 ，溢价率 6.89%，成交楼面价 1.4 万

元/平方米。根据规划，上城区江干科技

园地块是一宗住宅、商业商务、服务设

施兼容公共交通场站用地， 规划建面

17.69 万平方米，是 9 宗地中最大的一

块。

这只是滨江拿地的开始，下午摇号

过程中，其又接连摇中临平区乔司新城

中心区 C1-7 地块及西湖区小和山单

元 XH1407-02 地块。

其中，临平区乔司新城中心区 C1-

7 地块紧邻地铁 9 号线乔司站，交通便

捷 ， 在 23 轮报价后成功触顶 ， 溢价

11.57%转入摇号环节。 与临平老城区

LP0605-04 地块相同，其也有起步面积

要求，但相比前者稍微友好一些，仅规

定住宅最小户型不小于 180 平方米，容

积率 1.3，加之周边多为刚需产品，改善

盘竞品不多，热度也稍高一筹。

经过摇号，滨江实现摘地，成交价

10.61 亿元，成交楼面价 1.79 万元/平方

米，未来住宅毛坯销售均价不高于 2.91
万元/平方米。

其还摇中了唯一一宗西湖区地块，

该地毗邻浙江省林业科学研究院，距离

地铁 3 号线小和山站较近。地块出让面

积 62378 平方米，规划建面 93567 平方

米，容积率 1.5，将打造低密度社区，起

拍价约 15 亿元。

经过 18 轮竞价， 地块达到最高限

价 16.7 亿元，溢价率 11.33%，进入摇号

环节。 有消息称， 共 16 家房企参与摇

号，滨江再次锦鲤附体摘地，成交楼面

价 1.78 万元/平方米，精装限价 2.93 万

元/平方米。

经计算， 滨江本轮共斥资逾 52 亿

元摘得 3 宗地块，成为本轮最大赢家。

66家抢一宗

从报价及参拍情况来看，本轮“当

红炸子鸡”当属萧山城区新街北单元地

块。

其在 5 月 22 日 10 时 02 分出现了

第一组报价 78687 万元，提前拉开竞拍

序幕 ，48 分钟后第二组报价 79187 万

元跟上，随后的每个小时里都有报价刷

新，跳价幅度也在 500 万-2000 万元不

等，最终在当日 15 时 15 分，有竞买人

报出了 87687 万元的上限价格，在挂牌

期间便实现触顶。

中指研究院指出， 该地块吸引了

66 位竞买人参与摇号，中签率仅 1.5%。

中指研究院华东大区常务副总高

院生表示，该地块位置优越、板块内部

无在售和待售项目，去化保障高，才受

到了各家房企的热捧。 据悉，萧山城区

新街北单元地块距离地铁 7 号线新汉

路站约 300 米，交通便捷，旁边就是明

彩城、新农都批发市场等配套，周边新

房资源稀缺。

最终，上海房企大华集团拿下了这

块 “香饽饽 ”，耗资 8.77 亿元 ，溢价率

11.44%， 成交楼面价 1.5 万元/平方米，

精装限价 2.7 万元/平方米。

此外，恒尊控股以 6.76 亿元、溢价

11.55%摇中了萧山区另一宗蜀山西单

元 XSCQ2301-11 地块 ； 国泰世纪以

32.17 亿元、溢价 11.82%摇中滨江区永

久河单元 D-R21/R22-15 地块；宇诚集

团则以 21.5 亿元、 溢价 11.98%摇中唯

一一宗余杭区地块。

至此，杭州第四批集中供地收官，9
宗地块完成出让， 合计收金 138.07 亿

元 ， 平 均 溢 价 率 9.43% ， 触 顶 率

66.67%。

长城官方举报比亚
迪相关车型涉嫌整车
蒸发污染物排放不达
标。后者反驳称，公司
产品及相关检测符合
国家标准， 长城的检
测报告无效。 双方各
执一词， 引发市场热
议。


