
银行也盯上“压岁钱”
◎ 记者 李若菡

编者按

新春佳节来临之际，部分银行推出龙年金钞、“女儿金”等黄金理财产品，瞄准春节压岁钱的市场需求。 还

有的银行推出儿童银行卡和专属的定期存款产品，为压岁钱投资寻找好去处。 近年来，压岁钱“水涨船高”，如

何分配和规划好这笔钱，专家给出了合理化建议。

每逢新春佳节，“压岁钱” 成为关键

词。是给小辈们封个大红包，还是送些特

别的小礼物？ 孩子们收到的红包是交给

父母保管，还是自己支配？

压岁钱如何理财？ 多家银行瞄准了消

费者的这一需求。 《国际金融报》记者近日

走访上海的银行网点发现，有的银行力推

贺岁金、龙年金钞等产品，为压岁钱提供

多种选择。 有的银行则加大儿童金融服务

的宣传力度，为压岁钱理财提供新思路。

“太抢手了！ ”中国银行某网点的客

户经理对《国际金融报》记者感慨道。

农历龙年春节到来之际， 银行的实

物金卖“爆”了。 近日，《国际金融报》记

者在走访中发现，多家银行瞄准新年礼

赠和个人投资，力推多款生肖金饰、贺岁

金钞和 5 克至 1000 克的投资金条。 而

龙年春节送出一份金灿灿的 “压岁钱”，

似乎也成为不少长辈们的选择。

以中行上述网点为例， 该行今年的

生肖金产品和专为女孩设计的“女儿金”

已经售罄。 客户经理告诉记者，目前“女

儿金”和生肖金都得等到年后仓库配货，

只有投资金条年前还有货，而“女儿金”

在网上已经出现溢价。

交通银行今年也推出了两款克重不

同的龙年金钞。 据客户经理介绍， 金钞

是近期实物金产品中卖得最好的。 最近

买入黄金的价格比较合适， 但金条克重

高总值大，一般更适合个人投资，送礼略

显贵重，而金钞样式精美，送给小朋友做

压岁钱也是很不错的。 该行某分行的微

信推文中也写到：“送金钞，无限憧憬，见

证成长！ ”

在位于上海市郊的工商银行某支行

网点， 黄金产品也被摆放在十分醒目的

位置。 记者注意到， 进门处即是一张铺

着红绒布的展示台，其上陈列着 5 克起

步的“如意金”和雕着龙凤呈祥浮雕的金

条样品。 此外，还有一款“瑞龙呈祥”的

转运珠手饰， 刻着可以旋转的卡通龙头

和祥云图案。“买给小朋友的人挺多的。”

工作人员告诉记者，“之前网点还有实物

的，现在没有了。 ”

当然，金条仍是一如既往地受欢迎。

银行客户经理们反映， 近期购买金条的

人不少。 记者从上述工商银行网点处获

悉， 购买金条需要预约， 且预约时间不

定。

此外，股份行、农商行也纷纷推出贺

岁金系列产品。比如，招商银行推出龙年

金章、金币等，江苏淮安农商行、山西昔

阳农商行等地方性银行还推出了黄金展

销会。

上海交通大学高级金融学院教授阎

志鹏指出， 黄金产品走俏一方面反映了

投资者避险情绪严重， 另一方面折射了

国内投资渠道缺乏的事实。 “中国股市、

楼市和汇市近两年一直低迷， 而市场上

铺天盖地、良莠不齐的基金、理财产品也

让人望而却步。黄金至少看得见摸得着，

而且在人们印象当中， 自古以来黄金就

是不错的、可保值的投资品，这也是人们

青睐黄金产品的主要原因。 ”

“春节前后往往是黄金销售的传统

旺季。我国经济持续恢复向好，将带动黄

金消费需求扩张， 加之近年来央行持续

购金，也会提振黄金投资热情。 此外，目

前全球地缘政治冲突仍在发酵， 发达经

济体逐步向降息过渡， 也会对黄金价格

形成一定支撑。”光大银行金融市场部宏

观研究员周茂华分析指出。

值得注意的是，记者梳理当前各家

银行的活动和产品内容发现，当前的儿

童银行卡只能购买定期存款产品。

“对于孩子来说，理解金钱的时间价

值， 学会做好预算与资金管理和理性消

费，明白教育是人生最好的投资，不轻易

上当受骗，可能要比早早地学习如何投

资高风险高收益的股票更重要。 ”对此

类购买限制，阎志鹏十分赞同，“虽然存

款产品的收益不高， 但只要足够有耐

心，长期收益还是不错的。 ”

压岁钱如何合理规划？“不要将压

岁钱全部存起来， 将它分成三份———

储蓄、给予和花费。 例如，每赚 10 块

钱， 就将其中的 1 到 2 块钱放入 ‘给

予’的罐子，5 到 6 块钱放入‘储蓄’的

罐子，剩下的放入‘花费’的罐子。 ”阎

志鹏举例道。

谈及当前儿童金融服务的困境，

阎志鹏进一步指出， 主要的困难在于

如何和家长沟通，如果家长自身财商不

高， 并且觉得帮孩子提升财商不重要，

机构想要做好儿童金融服务就会很困

难。 当然也存在孩子财商提升，反过来

促进家长财务管理能力提升的情况。

“金融机构除了组织亲子活动外，

还可以和各级学校合作来推动儿童金

融知识的普及。 儿童对金融产品的兴

趣，可能反过来激发家长的兴趣。”阎志

鹏建议，“家庭、学校和金融机构需共同

努力提升儿童的财商，相信未来会有更

多家庭接受适合不同阶段儿童的金融

产品。 ”

周茂华最后建议道，在儿童金融服

务方面，金融机构需要加强金融理财方

面的教育， 强化投资者适当性管理，开

发适销对路的产品，以更好地匹配投资

者的需求。

从银行购买实物金一定比金店划算

吗？

尽管黄金价格存在一定波动， 但在

记者走访期间， 银行给出的单克金价基

本在 470 元至 480 元之间， 投资金条的

价格与之相差不远。记者梳理发现，金条

单价大多约在 495 元/克。 不过，部分黄

金首饰、金钞等产品溢价较高。

例如， 前述工商银行发行的转运珠

为 0.5 克，与手绳配件、摆件合卖价格为

758 元一套， 两颗加双份配件和摆件套

装价格为 1516 元。 一般而言，首饰金的

价格更高，而记者走访周大福、亚一金店

等获知， 同期首饰金每克价格约为 620
多元。

此外，作为黄金工艺品的金钞，交通

银行发售的两款金钞的价格分别为 528
元和 1850 元 ， 克重分别为 0.3 克和 2
克。如果按照每克价格来算，约为近期黄

金交易价格的两倍。

对此 ，阎志鹏认为 ，金钞的价格和

其他商品一样取决于供需。 “我们可以

将金钞的含金量看作其内在价值。 由于

金钞有一定的艺术性和收藏性，因此金

钞的价格会超过其内在价值。 其溢价幅

度取决于发行方发行量以及市场的需

求。 ”阎志鹏分析道，“从需求端来看，一

些购买者是想要集齐十二生肖的金钞

作为收藏，而用来作为礼品和红包也是

一大用途 。 相比给 600 元人民币的红

包，送一张金钞可能会让对方觉得心意

更诚。 ”

对此， 消费者的态度不一。 春节期

间，在上海工作的赵女士（化名）要给家

中小辈发放压岁钱。“金钞之类的一方面

是溢价比较多， 另一方面还需要选择款

式和寓意，比较麻烦。 ”她告诉记者，“还

是包个大红包比较有实感。 ”

另一位消费者张女士 （化名） 则表

示，金钞单张的价格可以接受，而且龙年

元素非常有纪念意义， 较之红包更为特

别，选择用金钞来作为压岁钱。

不过， 金钞等本身溢价较高的产品

未来升值空间如何有待商榷。 记者检索

二手交易平台和部分社交网站发现，多

有卖家低价转售近年的贺岁金产品，不

少人给出了降价 100-200 元甚至“腰斩”

的价格。

阎志鹏提醒道， 对于黄金这样的全

球性投资产品， 个人投资者应在仔细研

究全球的经济发展、区域政治、主要国家

的投资需求等重要影响因素的基础上作

出投资决策，银行在宣传、销售各类黄金

产品的时候， 也不能一味地强调黄金的

保值增值功能， 还需要提醒投资者投资

黄金的风险———在很长的时间内， 黄金

价格有可能会下跌。

“目前黄金价格处于历史高位，影响

黄金走势的不确定性因素仍然较多，对

投资者的专业性要求较高。目前，全球经

济、政策及地缘冲突走势不确定性较高，

黄金价格波动较大，从稳健投资角度，普

通投资者需要留意潜在波动风险。”周茂

华表示。

对于孩子们来说，新年里最快乐的

事情莫过于走亲访友后收获的一大笔

压岁钱，最为难的则莫过于，是否可以

由自己保管。 在部分城市，一个孩子的

压岁钱可以轻松突破五位数，这样一笔

资金究竟该如何安排？

面对日渐上涨的压岁钱，不少银行

也瞄准了其理财需求，积极发力。 有别

于多年来的“长辈代管”模式，从小培养

孩子的财商受到更多关注，多家银行近

期大力开展儿童银行卡的宣传和专属

产品的上新。 记者梳理发现，此类银行

卡往往额度较低、 办理门槛也较低，同

时可以免去年费、 工本费等多项手续

费，还可以定制卡面。

例如， 北京银行面向 18 岁以下客

户推出的“小京卡”，出生后上完户口即

可申请。 “这款是额度较低的储蓄卡。 ”

北京银行的工作人员告诉记者。记者查

询手机银行该类卡专区，可以看到醒目

的宣传语，“给孩子攒一笔压岁钱”。 该

行近期推出了多款“小京卡”专属的定

期存款产品，定存期限从三个月至五年

不等， 年利率最高为五年期 2.65%，比

普通定期存款利率略高。

交通银行上海市分行微信平台发

布的推文显示，近期办理儿童卡将限量

送出新年封套和小玩偶。 “该卡可以让

父母为孩子积累成长基金，教育孩子将

零花钱、压岁钱、奖学金等存入卡中，培

养孩子储蓄理财的好习惯。 ”推文中这

样介绍道。

此外，秦皇岛银行、徽商银行、广东

清新农村商业银行等在近期力推儿童

银行卡的办理，同时推出抽奖、兑换礼

品和专属存款等多种开卡礼。 黑龙江

省农村信用社也在近期推出了该行首

款儿童储蓄存折，优势之一即是“合理

管理压岁零用钱”。

“随着居民财富增长，儿童压岁钱

金额增加， 以及理财投资知识普及，一

些家庭自然产生一些儿童金融服务方

面的需求。 ”周茂华表示。

在阎志鹏看来， 银行推出儿童银行

卡有盈利性和公益性两个原因。 “从盈利

性角度看， 孩子的父母往往是银行的客

户，通过推出儿童银行卡，可能会增强父

母作为客户的粘性， 孩子成人后也很可

能继续是银行的客户。 另外，很多小孩的

钱，特别是压岁钱可能一存就是好几年，

对于银行来说，也是一项不错的生意。 ”

他对记者分析指出，“从公益性角度看，

帮助孩子提升财商， 无论是对孩子、家

长，还是对整个社会来说，都是有益的。 ”

阎志鹏也十分赞同银行为孩子们

发放存折。“现在银行开户一般只发卡，

不发存折了。但存折对孩子来说有个特

别的功效， 可以看清楚每笔资金进出，

利息是多少，让孩子对钱的收支有切实

的感受。 ”
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